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                                          GİRİŞİMCİ İŞ PLANI                              


GİRİŞİMCİ ADI/SOYADI
:

İŞ FİKRİ 

:

İŞLETMENİN ADI
:

BÖLÜM 1: GENEL BİLGİLER
1.1 Girişimci

(Bu kısımda kendinizi/ortaklarınızı kısaca tanıtınız)

1.2 İşletmenin Faaliyet Konusu
(Bu kısımda kurduğunuz işi kısaca anlatınız)

1.3 İş Kurma Süreci

(Bu kısımda işinizi kurarken attacağınız adımları kısaca anlatınız)

BÖLÜM 2: GİRİŞİMCİNİN / ORTAKLARIN VE İŞLETMENİN ÖZELLİKLERİ
2.1 Girişimci ve İşletme Ortaklarının Kişisel Bilgileri 

(Bu tablo girişimci ve varsa her  bir ortak için ayrı ayrı doldurulacaktır.)

	Adı Soyadı
	

	Adresi
	

	Telefonu
	

	Faksı
	

	E-Posta Adresi
	

	Doğum Tarihi
	

	Eğitim Kurumu (Lise Adı)
	

	Bölümü
	

	Mezuniyet Tarihi
	

	Katıldığınız Kurs, Seminer v.b. Programlar

	Yıl

Programın Adı ve Konusu

Süresi

Aldığınız Belge



	Bildiği Yabancı Diller ve Dereceleri (Temel, Orta, İyi)
	

	İş Deneyimi

	Dönemi

İşyeri Adı

Görevi

Çalışma Süresi



	Diğer Nitelikleri
	


2.2 Girişimci ve İşletme Ortaklarına İlişkin Bilgi Tablosu 
	Sıra No
	Girişimci/

Ortağın Adı
	T.C. Kimlik Numarası
	Kurucu Ortaklık Payı
	Başvuru Esnasındaki Ortaklık Payı
	Cinsiyeti (K/E)
	Özürlü Statüsünde mi?
	Sahip Olduğu Mesleki Yeterlilik Belgesi
	Varsa Katıldığı Girişimcilik Eğitimi / Danışmanlık Programı 
	Varsa Girişimcilik Eğitimi / Danışmanlık Programı Belge Tarihi

	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	


2.3 İş Fikri ve Seçme Nedeni

2.4 İşletmenin Hukuki Statüsü ve Seçim Nedeni
(Kuracağınız işin statüsü Örnek: Şahıs İşletmesi, LTD Şirket, Anonim Şirket vb.)
2.5 İşletmenin Misyonu

2.6 İşletmenin Vizyonu

2.7 Kısa Vadeli Hedefleri
(1 yıl içindeki somut gerçekleştirilebilir hedefleriniz)
2.8 Orta ve Uzun Vadeli Hedefleri
(2-5 yıl ve 5 yıl üzeri somut gerçekleştirilebilir hedefleriniz)
BÖLÜM 3: PAZAR BİLGİLERİ VE PAZARLAMA PLANI

3.1 Pazarın Büyüklüğü, Hedeflenen Pazar Payı

3.2 Pazar Profili

3.3 Rakip Analizi

3.4 Pazarlama/Satış Hedefleri 

3.5 Sektörel Gelişmeler, Fırsat ve Tehditlere İlişkin Değerlendirmeler 

3.6 Beklenmedik Durumlara İlişkin Öngörüler 

3.7 Ürün/Hizmet Tanımı

3.8 Ürün/Hizmet Fiyatının Nasıl Oluşturulduğu 

3.9 Yer Seçimi

3.10 Müşteriye Ulaşım Kanalları 

3.11 Ürün/Hizmet Tanıtım Planı 

BÖLÜM 4: ÜRETİM PLANI

4.1 NACE Kodu: (NACE Kodlarınızı  www.google.com' dan araştırabilirsiniz. Örnek: Köfte İmalatı Nace Kodu Sorgusu ile)
	
	
	
	


4.2 Üretim/Hizmet Sunum Sürecinin Aşamaları 

4.3 İş Akış Şeması
(İşinizin varsa hammadde malzeme tedariğinden, işleme ve satış sonrası aşamalarına kadar) 
4.4 Üretim/Hizmet Sunum Teknikleri, Standartlar, Spesifikasyonlar
4.5 Hukuki Gereksinimler
(Ruhsat, izin vs.)

BÖLÜM 5: YÖNETİM PLANI

5.1 Organizasyon Şeması 
(İşi Kim Kuracak, Kimler Yönetecek, Kimler Çalıştırılacak görev pozisyonları ile belirtiniz)
5.2 Görev ve Sorumluluklar 

5.3 Görev Tanımlarına Göre Alınacak Personel Nitelikleri 

BÖLÜM 6: FİNANSAL PLAN 

6.1 Başlangıç Maliyetleri ve Diğer Başlangıç Giderleri 
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KİRA-DEPOZİTO

MAKİNE, TEÇHİZAT, YAZILIM VE OFİS DONANIM GİDERLERİ (2. ELLER)

MAKİNE, TEÇHİZAT, YAZILIM VE OFİS DONANIM GİDERLERİ (SIFIR ÜRÜNLER)

KURULUŞ İŞLEMLERİ VE HARÇ MASRAFLARI

DİĞER GİDERLER

GENEL GİDERLER ( İNŞAAT TADİLAT TEFRİŞAT)

BEKLENMEYEN GİDERLER

TOPLAM SABİT YATIRIM

BAŞLANGIÇ YATIRIM SERMAYESİ İHTİYACI TABLOSU

0,00 TL


6.2 İşletme Gelir ve  Giderleri 


[image: image2.emf]AYLAR 1. AY

2. YIL 

TOPLAM

Ürün/Hizmet 1 (en çok satılan) -

Ürün/Hizmet 2 -

Ürün/Hizmet 3 - 

Diğer (kalan tümü)

Satış dışı gelirler

TOPLAM GELİR

AYLAR 1. AY

2. YIL 

TOPLAM

Hammadde giderleri

Personel giderleri

Kira giderleri

Enerji giderleri

Pazarlama giderleri

Muhasebe danışman

Vergi giderleri

Diğer

TOPLAM GİDER

GELİR GİDER FARKI



* İşletmenin kuruluş tarihinden itibaren doldurulacaktır.



8. AY 9. AY 10. AY 11. AY 12. AY 1. YIL TOPLAM 2. AY 3. AY 4. AY 5. AY 6. AY 7. AY



İŞLETME GİDERLERİ *



İŞLETME GELİRLERİ *

2. AY 3. AY 4. AY 5. AY 6. AY 7. AY 8. AY 9. AY 10. AY 11. AY 12. AY 1. YIL TOPLAM

 
6.3 Özkaynak ve/veya Diğer Kaynaklardan Sağlanacak Finansman

	İŞLETME FİNANSMAN YAPISI

	 
	ÖZ SERMAYE İLE
	DIŞ KAYNAK İLE

	FİNANSMAN İHTİYACI
	 
	 

	1.BAŞLANGIÇ YATIRIMI
	 
	 

	2.İŞLETME SERMAYESİ (1 Aylık Gideri)
	 
	 

	TOPLAM FİNANSMAN İHTİYACI
	 
	 

	FİNANSMAN KAYNAKLARI
	 
	 

	1.ÖZKAYNAKLAR
	 
	 

	2.BORÇLAR
	 
	 

	3 KOSGEB DESTEKLERİ vb.
	 
	 

	3.KREDİLER
	 
	 

	TOPLAM FİNANSMAN 
	 
	 


BÖLÜM 7: GEREKLİ GİDERLER LİSTESİ
İŞLETME KURULUŞ GİDERİ:

	GİDER TÜRÜ
	BEDELİ (TL.-KDV HARİÇ) 

	
	

	
	


KURULUŞ DÖNEMİ MAKİNE, TEÇHİZAT VE OFİS DONANIM DESTEĞİ:
	GİDER TÜRÜ
	MAKİNE-TEÇHİZATIN YAŞI
	TAHMİNİ BEDEL (TL.-KDV HARİÇ)

	
	
	

	
	
	


İŞLETME GİDERLERİ DESTEĞİ:
	GİDER TÜRÜ
	TAHMİNİ  TUTAR (TL.-KDV HARİÇ)

	KİRA
	

	PERSONEL
	


SABİT YATIRIMLAR (VARSA)
	GİDER TÜRÜ
	İŞ YERİ BİNASI vb.
	TAHMİNİ BEDEL (TL.-KDV HARİÇ)
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Sayfa1

		İŞLETME GELİRLERİ *

		AYLAR		1. AY		2. AY				3. AY				4. AY				5. AY				6. AY				7. AY				8. AY				9. AY				10. AY				11. AY				12. AY				1. YIL TOPLAM				2. YIL TOPLAM

		Ürün/Hizmet 1 (en çok satılan) -

		Ürün/Hizmet 2 -

		Ürün/Hizmet 3 -

		Diğer (kalan tümü)

		Satış dışı gelirler

		TOPLAM GELİR

		İŞLETME GİDERLERİ *

		AYLAR		1. AY		2. AY				3. AY				4. AY				5. AY				6. AY				7. AY				8. AY				9. AY				10. AY				11. AY				12. AY				1. YIL TOPLAM				2. YIL TOPLAM

		Hammadde giderleri

		Personel giderleri

		Kira giderleri

		Enerji giderleri

		Pazarlama giderleri

		Muhasebe danışman

		Vergi giderleri

		Diğer

		TOPLAM GİDER

		GELİR GİDER FARKI

		* İşletmenin kuruluş tarihinden itibaren doldurulacaktır.
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